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ESPACE BUREAUTIQUE CENTRE
Le Silo, 8 rue de la Maladrerie, 
28630 Le Coudray
02 37 24 96 31
www.espace-bureautique.com

Espace Bureautique Centre en chiffres
12 collaborateurs
360 m² de bâti
400 clients au niveau national
2.5 millions de CA en 2021
3 millions projetés en 2022

Depuis sa création, Espace Bureautique Centre, dernière entreprise de 
bureautique du secteur à taille humaine, accompagne les entreprises 
dans la digitalisation. 
Elle commercialise des solutions d’impression et de numérisation (pho-
tocopieurs multifonctions, imprimantes, scanners) et en réalise la main-
tenance et l’entretien. 
Elle accompagne les professionnels dans leur projet de Gestion Électro-
nique des Documents (GED) et la dématérialisation des courriers. 

Un cœur de métier historique, en perpétuel 
mutation
Elle se mobilise également dans des solutions de protection et de sécu-
risation des données à distance, via des data centers français. Depuis 
deux ans, l’entreprise propose un pack cyber-sécurité avec un parte-
naire français, Wooxo. Ces solutions ont totalement leur place dans le 
contexte  actuel, les entreprises devant se conformer aux obligations 
liées à la RGPD et se protéger du piratage et de la malveillance infor-
matique. 

Avec le développement de la mobilité, de la connectivité et du travail à 
distance, les écrans tactiles s’imposent également sur le marché. L’en-
treprise propose une gamme étendue d’écrans 4K UHD et offre aux pro-
fessionnels une alternative parfaite aux réunions, formations et autres 
événements en distanciel. 
Espace Bureautique se positionne sur le marché du matériel de repro-
graphie et collabore avec un imprimeur et un routeur. Elle souhaite dé-
velopper son pôle de télévente pour les consommables et la papeterie. 
Elle se démarque en proposant différents services complémentaires, 
notamment la personnalisation des équipements par la customisation.

Se différencier par les valeurs

Dans un secteur ultra concurrentiel comme la bureautique, l’entreprise 
se repense sans cesse et reste en veille sur les innovations et les nou-
velles technologies. Elle se distingue par une approche différente, dans 
le conseil, l’étude et la prise en compte des besoins des clients. Intègre, 
professionnelle et soucieuse de trouver LA bonne solution, l’équipe place 
le client au cœur de ses priorités. 

L'ENTREPRISE DU MOIS

Espace Bureautique Centre, experte en solutions d’impression et en gestion documentaire, 
présente dans l’agglomération depuis 2015, vient d’investir un nouvel espace de travail chaleureux, 
spacieux et moderne, dans un ancien silo agricole, au Coudray. L’entreprise mise sur la proximité, 
le savoir-faire local et la qualité de services.

ESPACE BUREAUTIQUE CENTRE
LES VALEURS HUMAINES AU SERVICE DE  

LA QUALITÉ ET DE LA SATISFACTION CLIENT
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L'ENTREPRISE DU MOIS

« Nous travaillons en mode projet, ce qui nous permet de trouver des 
solutions sur mesure », témoignent Claire Nenninger et Alexandre Mar-
tins, associés et fondateurs d’Espace Bureautique Centre. Notre équipe 
pluridisciplinaire compte aujourd’hui douze collaborateurs dynamiques, 
soudés et investis venant d’horizons variés mais portés et véhiculant les 
mêmes valeurs. »

Des perspectives de développement

Espace Bureautique Centre ne peut que se féliciter de sa croissance qui 
laisse entrevoir pour les années à venir de belles perspectives. En un 
an, elle compte plus d’une centaine de machines supplémentaires sous 
contrat de maintenance, soit une croissance de près de 20 %. L’entre-
prise a recruté cette année trois collaborateurs pour continuer de se 
développer et asseoir sa notoriété, l’objectif étant de gagner la confiance 
de nouveaux prospects. D’ici trois ans, elle ambitionne d’augmenter son 
parc machines, et pourquoi pas permettre l’ouverture d’une deuxième 
agence. 
« Nous nous sentons bien dans ces nouveaux locaux, permettant le par-
tage et les échanges avec nos collaborateurs et nos clients. Nous ambi-
tionnons d’aller toucher d’autres prospects qui nous ressemblent. Nous 
recherchons des commerciaux expérimentés ou autodidactes pour ren-
forcer notre équipe, expriment Claire Nenninger et Alexandre Martins. 
Pour nous la vente n’est pas une fin en soi, mais le commencement d’une 
relation que nous souhaitons durable. »


